
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Leipzig, November 2009 
 
Jahresbrief  2010 
 
Sehr geehrte Damen und Herren, 
 
das Jahr 2009 geht zu Ende und wir sind stolz darauf, wenn wir Sie auch in den vergangenen Mona-
ten bei Ihren geschäftlichen Unternehmungen begleiten und unterstützen konnten. 2010 steht bald 
vor der Tür und mit ihm neue Herausforderungen und Chancen. Wir laden Sie herzlich ein, auch 
weiterhin den BVMW als Ihre Kommunikationsplattform und Kontaktbörse zu nutzen.  
 
Das Ende des Geschäftsjahres ist nicht nur eine Zeit der Rückbesinnung, sondern auch Gelegenheit 
Vergangenes zu überdenken und Neues zu versuchen. 
Gern stellen wir uns daher auch Ihrer Kritik und haben ein offenes Ohr für Ihre persönlichen Anre-
gungen und Wünsche. Nutzen Sie einfach beiliegendes Rückfax um uns ganz unkompliziert Ihre 
Vorstellungen für das neue Jahr und die Zusammenarbeit mit Ihrem BVMW zu übermitteln. 
 
Für die Unternehmen des BVMW war 2009 ebenso ereignis- wie erfolgreich. Wir freuen uns, wenn 
wir mit vielen Veranstaltungen und Angeboten zur Stärkung der regionalen Wirtschaft beitragen 
konnten.  
   

 Mehr als 80 Veranstaltungen gaben Ihnen in 2009 wieder die Gelegenheit, interessante Kon-
takte zu knüpfen und aktuelle Informationen zu erhalten. Die verschiedenen Formate, von 6 
bis über 2.000 Teilnehmern auf einen Blick: 

 
- Unternehmertreffen (1-2 x monatlich, 100-300 Teilnehmer) 
- Spezialveranstaltungen (1-2 x monatlich, bis zu 50 Teilnehmer) 
- Business Dinner (2 x monatlich, 8 Teilnehmer) 
- Unternehmerfrühstück (ca. 30 Teilnehmer) 
- Firmenlauf (jährlich, über 1.500 Teilnehmer) 
- Unternehmertag (jährlich, überregional, ca. 2.500 Teilnehmer) 
- Neujahrsempfang (jährlich, überregional, ca. 1.000 Teilnehmer) 

 
Sollten Sie selbst Interesse haben, sich den Mitgliedern des BVMW einmal als Gastgeber auf 
einer bestehenden oder gemeinsam entwickelten Veranstaltung zu präsentieren teilen Sie uns 
Ihr Interesse bitte ebenfalls auf beiliegendem Rückfax mit. 

 
 Nach wie vor vermitteln wir auf Wunsch konkrete Kontakte zwischen unseren Mitgliedsun-

ternehmen und zu Behörden, um konkrete Projekte zu initiieren. Benötigen Sie einen spe-
ziellen Kontakt? Nutzen Sie diese einmalige Möglichkeit und setzen Sie sich mit uns in Ver-
bindung! Durch das Netz von ca. 200 Geschäftsstellen des BVMW im gesamten Bundesge-
biet vermitteln wir Kontakte auch überregional. 

 
 Auch in 2010 wollen wir mit Ihnen wieder konkrete Projekte initiieren! Haben Sie eine Idee? 

Lassen Sie uns diese gemeinsam verwirklichen und kommen Sie bitte auf uns zu. In 2008 
und 2009 entwickelte sich so z.B. das Projekt „Ausbildung von Facharbeitern für Vertrieb“.  
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 Wir möchten 2010 im Rahmen unseres BVMW-Regionalverbundes ein Netzwerk für produ-
zierende Unternehmen ins Leben rufen. Damit möchten wir noch konkreter auf spezielle In-
teressen unserer Mitgliedsunternehmen eingehen. Gern nehmen wir Ihre Meinung und Ihre 
Anregung zu diesem Vorschlag entgegen. 

 
 Nutzen Sie geldwerte Vorteile von Mitgliedern für Mitglieder.  Eine Übersicht erhalten Sie 

jederzeit in unserer Geschäftsstelle oder unter www.bvmw-leipzig.de. Selbstverständlich 
können Sie auch selbst Rabatte anbieten und so noch stärker vom überregionalen Unter-
nehmernetzwerk profitieren! Bitte senden Sie uns dazu den beiliegenden Faxvordruck ausge-
füllt bis zum 31. Dezember 2009 zurück. 

 
 2010 wollen wir einen politischen Beirat für unseren Regionalverbund aufbauen. Dafür 

möchten wir 1-2 führende Politiker der demokratischen Parteien (Bundestags- und Land-
tagsabgeordnete, führende Landes- und Kommunalpolitiker) gewinnen mit dem Ziel eine 
enge Kommunikation zwischen mittelständischen Unternehmen und der Politik zum gegen-
seitigen Vorteil zu installieren. Wie denken Sie darüber? Halten Sie das für nützlich? Ihre 
Meinung ist uns wichtig. 

 
 Haben Sie also eigene Ideen oder Vorschläge für Ihren Verband dann setzen Sie sich jeder-

zeit mit uns in Verbindung, Ihre Anregungen helfen uns, unser Netzwerk für Sie noch nutz-
bringender zu gestalten. 

 
 
Wir freuen uns auf die weitere Zusammenarbeit in 2010! 
 
 
Mit freundlichen Grüßen  
       
Jochen Lohse      
Leiter Regionalverbund Leipzig    
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Bitte per Fax an : 03 41 – 2 15 84 82 
 
Ich bin 2010 als Gastgeber/Aussteller/Sponsor  an nachfolgenden  
Veranstaltungen interessiert (bitte kontaktieren Sie mich dazu). 
 
Unternehmertreffen       O 
Spezialveranstaltung       O 
Business Dinner für 8 Unternehmer      O 
Unternehmerfrühstück       O 
Kochabend        O 
Parlamentarischer Abend       O 
Unternehmerball Leipziger Land      O 
Wirtschaftstag Altenburger Land / Leipziger Land    O 
Firmenlauf         O 
Mittelständischer Unternehmertag Deutschland    O 
Neujahrsempfang        O 
 
Ich bin mir nicht sicher und bitte um einen Termin (0341-2158480) O 
 
Ich habe eine eigene Idee für eine Veranstaltung,  
eine Aktion oder ein Projekt für den Verband;  
bitte vereinbaren Sie einen Termin mit mir: (0341-2158480)  O 
 
Stichpunkte zu meiner eigenen Idee: 
 
……………………………………………………………………………….. 
 
……………………………………………………………………………….. 
 
-------------------------------------------------------------------------------------------------- 
Ich möchte das Logo des BVMW auf meine Briefbögen 
aufbringen; bitte senden Sie mir dafür die Unterlagen:  O 
-------------------------------------------------------------------------------------------------- 
Ich möchte die Internetseite des BVMW mit meiner 
Homepage verlinken; bitte senden Sie mir das 
elektronische Logo und die dazugehörigen Daten:   O 
-------------------------------------------------------------------------------------------------- 
Angebotenes Produkt / Produktgruppe / Dienstleistung: 
  
_________________   Listenpreis:_______EUR     BVMW-Rabatt_______% 
 
_________________   Listenpreis:_______EUR     BVMW-Rabatt_______% 
 
Angebot gilt für:    2010    O       2010 und 2011     O 
 
Hiermit erkläre ich mich einverstanden, dass der BVMW – Regionalverbund Leipzig mein Nachlassangebot in geeigneter 
Form den Mitgliedern des Verbandes zur Kenntnis gibt und anbietet. Ich versichere, dass es sich um einen echten Nach-
lass handelt, welcher durch den Vergleich mit dem Listenpreis erkennbar ist. Ich versichere, dass ich diesen Rabatt den 
Mitgliedern tatsächlich einräume. 
 
Unternehmen:  _________________________  
 
Ansprechpartner: _________________________  
 
Adresse:  _________________________  
 
Tel.:   ___________  Fax:   ________  
 

E – Mail:  _________________________  
 

Platz für Stempel: 
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